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CONTRATTIFIRMATIPERIL 2016-17. || presidente Brunetti: «Anche consulenze per le aziende»

Energindustria, 1500 “clienti”
e unrisparmio del 20% sul gas

Garantite anche le industrie
pit“consumatricl’ che
volevano trattare un prezzo
loro con i 4 fornitoriscelti

Energindustria, il consorzio
energia promosso da Confin-
dustria Vicenza, ha concluso
la stipula degli accordi relati-
vi alla fornitura di gas natura-
le per Tanno termico
2016-2017, che vadal 1° otto-
bre al 30 settembre 2017. I
fornitori individuati sono
quattro, mentre sono circa
1500 punti di riconsegna ri-
forniti e interessati dunque
dagli accordi, con un aumen-
todicireail 20% rispetto allo
scorso anno termico. «Un au-
mento significativo, dovuto
anche agliingressi di aziende
consorziate gia in fornitura
di energia elettrica che han-
no dato mandato anche per
la fornitura di gas naturale -
spiegain unanota Carlo Bru-
netti, presidente di Energin-
dustria -. I volumi sommini-
strati sono aumentati rispet-
to al 20215-16, raggiungen-
do i 110 milioni di metri cubi
standard (smc) Tanno».

«RIDOTTI | PREZZI. 1 fornitori
sono stati scelti sula base di
trattative in primavera-esta-
te: i contratti sono basati su
prezzi misti, in parte fissie in
parte variabili, con Tindivi-
duazione di prezzi spot corri-
spondenti ai valori di merca-

It presidente Carlo Brunetti e una batteria di contatori

todel gas al Psv (punto virtua-
le di scambio). «L’andamen-
to dei prezzi del gas a livello
europeo e il calo progressivo
del costo del petrolio hanno
agevolato il calo dei prezzi
all'ingrosso durante il perio-
do - dice Brunetti -. I prezzi
perl'anno termico iniziato so-
no significativamente inferio-
1i ai prezzi dell'anno termico
appena concluso, grazie ad
acquisti mirati che abbiamo
effettuato nei primi mesi del
2016. Inoltre perla definizio-
ne dei prezzi ci si € basati sul-
la suddivisione delle aziende
in cluster, in funzione della lo-
ro modalita di prelievo, cosi
da poter ottenere le migliori
condizioni economiche per
ciascun gruppo di aziende».

Ad alcune aziende che ne fa-
cevano richiesta e stata data
«la possibilita di definire in
maniera autonoma il prezzo
fissando il 100% del proprio
fabbisogno e sfruttando le
flessibilita inserite nei con-
tratti di somministrazione di
gas naturale coi fornitori indi-
viduati da Energindustria».
A sfruttare Yopportunita so-
no state le aziende con mag-
giori consumi e che nel com-
plesso consumano circa 50
milioni di sme: € la meta dei
volumi trattati dal consorzio.

«RISPARMI NOTEVOLD». «II
nuovo anno termico - dice
Brunetti - sulla base degli ac-
quisti finora effettuati nei
mercati  allingrosso, vede

una riduzione dei prezzi del-
la componente materia pri-
ma di circa il 20% rispetto
allanno termico che si € appe-
na concluso, con un rispar-
mio considerevole per le im-
prese consorziate. Parame-
trando il risparmio sui volu-
mi complessivi del gas tratta-
to dal consorzio, raggiungia-
mo un risparmio totale di cir-
ca 6 milioni». Ma se si guar-
da alle singole imprese non
consorziate, specie le piecole
e medie che hanno scarso po-
tere contrattuale, il rispar-
mio «sarebbe di molto supe-
riore in quanto i prezzi di tali
contratti gestiti in autono-
mia rappresentano i valori
del mercato al dettaglio che
sono molto pitalti dei merca-
ti all'ingrosso. In quest’ulti-
mo caso, da alcune simulazio-
ni effettuate, il risparmio puo
raggiungere anche il 30%».

CONSULENZE. Energindu-
stria negli ultimi anniha este-
so l'attivita rispondendo a ri-
chieste di consulenzanon ne-
cessariamente legate al tema
dei contratti: «Abbiamo of-
ferto consulenza - conclude
Brunetti - su temi come
Tesenzione delle accise
sullenergia elettrica e sul
gas, il fenomeno delle mi-
crointerruzioni, l'installazio-
ne di nuove cabine elettriche,
icertificati di efficienza ener-
getica, la formazione del per-
sonale aziendale e altro». e

odiverrete “prede” vob»
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